
 

 

News Release 
 2024 年 6 月 3 日 

各 位 
  株式会社 北陸銀行 

 ほくほくフィナンシャルグループの北陸銀行（頭取 中澤 宏）は、営業コンサルティング会

社のパイオニア、インプレックスアンドカンパニー株式会社（本社：東京都港区、代表取締役社

長：伊藤勝成）と、ビジネスマッチング契約を締結したことをお知らせいたします。 

インプレックスアンドカンパニー株式会社は、企業の営業組織における営業課題を解決し事業

成長の実現をサポートします。当行のお客さまは、同社に営業代行（アウトソーシング）、営業コ

ンサルティングを依頼することによって、都市圏を含む新規受注の営業活動を実施し、自社の売

上・利益の拡大を目指すことができます。 

 

 

 

 

記 

１． ビジネスマッチング契約の背景 

これまで企業にとって、「自社で採用し、育成し、組織を作り、成果を創出する。そのノウハウ

は門外不出。」という考え方が定説でした。しかし、マーケットの変化が激しく、事業も変革のス

ピードが求められる時代になり、各種業務において専門的な技術・ノウハウを保有する「外注、

アウトソーシング業者」を活用して、業務の拡充と効率化を目指す時代になってきています。 

そのような環境下において、営業活動に悩みをかかえるお客さまへ「インプレックスアンドカ

ンパニー株式会社」からオリジナルの営業支援メニューを開発・提供いただきます。 

今後当行と同社は連携をさらに強化し、お客さまに伴走しながら事業成長につなげてまいります。 

 
２．インプレックスアンドカンパニー株式会社について https://www.imprexc.jp/ 

「営業で、未来を動かせ」をコンセプトとする営業コンサルティング企業です。日本・世界を

代表する大手IT・広告企業を中心に約400 社と取引し、2,000 商材を超える営業支援を行ってい

ます。グルメ媒体や人材業界サービスから、世界的企業が展開するサービスの日本進出・日本全

国への拡大支援など、様々なクライアント企業の営業支援プロジェクトを運用しています。 

 

３．該当する SDGs の目標 

 

 

 

以上 

＜本件に関するお問い合わせ先＞ 
北陸銀行 コンサルティング営業部 第 2 グループＢＭチーム  TEL(076)423-7212 

営業コンサルティング会社「インプレックスアンドカンパニー株式会社」と
ビジネスマッチング契約を締結 
～全ての企業に強い営業組織を～ 

SDGsは Sustainable Development Goals の略称で、2015 年に国連で採択された 2030 年ま

でに達成すべき 17 の目標と 169 の具体的なターゲットを定めた「持続可能な開発目標」です。 
ほくほくフィナンシャルグループは、2019 年 4 月に「SDGs 宣言」を表明しました。 

https://www.imprexc.jp/

